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课程教学进度计划表
一、基本信息
	课程名称
	商务谈判理论与实践

	课程代码
	2120115
	课程序号
	1834
	课程学分/学时
	2/32

	授课教师
	朱慧
	教师工号
	18109
	专/兼职
	专职

	上课班级
	工商管理B23-2（珠宝）； B23-1、2（专升本）
	班级人数
	23
	上课教室
	二教205

	答疑安排
	周三 16:00-20:00

	课程号/课程网站
	https://mooc1.chaoxing.com/mooc-ans/course/portal/MbJ80Fb1iFKjCFSCgbcFYA==

	选用教材
	《国际商务谈判 理论、案例分析与实践》
白远 中国人民大学出版社 2025年5月第7版

	参考教材与资料
	【商务谈判：理论、技巧与案例, 王军旗, 中国人民大学出版社, 2024】
【国际商务谈判（英文版·第2版）, 克劳德·塞利奇, 苏比哈什·贾殷,  中国人民大学出版社, 2023】
【商务谈判实务, 徐斌, 王军旗, 中国人民大学出版社, 2023】



二、课程教学进度安排
	课次
	课时
	教学内容
	教学方式
	作业

	1
	2
	谈判动机与关键概念
	讲授法
案例法
	教材习题

	2
	2
	谈判程序与结构  
	讲授法
小组作业
案例法
	教材习题

	3
	2
	谈判润滑剂
	讲授法
头脑风暴
	教材习题

	4
	2
	双赢原则
	讲授法
小组讨论
头脑风暴
	教材习题

	5
	2
	合作原则谈判法
	讲授法
案例法
	教材习题

	6
	2
	利益分配法则
	讲授法
小组讨论
	教材习题

	7
	2
	利益分配法则—河上建坝案例模拟
	小组讨论
案例法
	教材习题

	8
	2
	利益分配法则—河上建坝项目报告
	小组讨论
	教材习题

	9
	2
	谈判力与相关因素
	讲授法
案例法
	教材习题

	10
	2
	信任法则
	讲授法
小组作业
头脑风暴
	教材习题

	11
	2
	谈判者性格类型与谈判模式
	讲授法
案例法
	教材习题

	12
	2
	博弈论及其在谈判中的应用
	讲授法
小组讨论
习题法
	教材习题

	13
	2
	课堂小测验
	考查
	复习

	14
	2
	课堂展示1
	同行评价
	复习

	15
	2
	课堂展示2
	同行评价
	复习

	16
	2
	课堂展示3
	同行评价
	复习


三、考核方式
	总评构成
	占比
	考核方式

	X1
	30%
	课堂展示

	X2
	30%
	小组项目报告

	X3
	40%
	课堂小测验
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